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H sipmA

Szereg nowosci, ciekawe perspektywy

Krajobraz krajowego przemystu maszyn rolniczych w ostatnich latach mocno sie zmienia. Bardzo
dynamicznie rozwija sie szereg nowych osrodkéw produkeyjnych, co nie znaczy jednak, iz firmy
legitymujqce sie znacznie dtuzszq historiq dobrowolnie oddajg pola. Dowodzi tego przyktad firmy
SIPMA, ktéra konsekwentnie rozwija swoje zaplecze produkeyjne i odnawia oferte produktowq,

o czym z Bartfomiejem Ledniakiem, dyrektorem sprzedazy i marketingu lubelskiej spétki rozmawia

Grzegorz Antosik.

Marka SIPMA na rynku pol-
skim najsilniejszq pozycje ma
od wielu lat w zakresie pras
zwijajgcych. Jednak oferta
asortymentowa Parstwa firmy
Jjest o wiele szersza...

Na dzisiaj pod markg SIPMA
znajduje sie asortyment histo-
rycznie zwigzany z naszq firmg.
Oczywiscie jednym z podstawo-
wych produktéw w naszym port-
folio sq prasy zwijajgce i kostku-
jace. Jestesmy jednym z niewielu
producentéw w Europie, ktdry
na tak szerokqg skale dystrybuuje
tego typu prasy, na odpowiednim
poziomie jakosciowym. Jednym
z korzeni SIPMY sq tez owijarki,
a takze petna linia zielonkowa
- kosiarki, przetrzqsacze i zgro-
biarki. Do tego jestesmy obecni
w niszowym temacie zwigzanym
z zywieniem zwierzqt - oferujemy
zgniatacze do ziarna, bardzo po-
pularne we Francji, Hiszpanii czy
Skandynawii. To nie wszystko, bo
stale rozwijamy produkcje watdw
przegubowo-teleskopowych, za-
réwno na potrzeby whasnej pro-
dukeji maszyn, jak i dla klientow
indywidualnych, ktérzy mogq
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je naby¢ w ramach naszej sieci
dilerskiej, za posrednictwem na-
szych placowek oraz nowego skle-
pu internetowego. Produkowane
w Lublinie waty przegubowo-te-
leskopowe dostarczamy, takze do
kluczowych producentéw maszyn
rolniczych w Polsce i Europie.
Poza tym mamy produkty robio-
ne na zamowienie - jestesmy je-
dynym w kraju producentem pra-
sy silosujgcej. W ofercie mamy
takze linie nawozowg - SIPMA
jest jednym z kluczowych pol-
skich producentéw rozsiewaczy
- w tym roku poczynilismy bar
dzo duze inwestycje rozwojowe
w te maszyny, np. nowe rozsie-
wacze podwieszane RN Optima
1000/1000 Pro, z mapowaniem
terenu i Isobusem - wspétpracuje-
my w tym zakresie z renomowa-
nq firmq Topcon - bardzo dobrze
wpisujgce sie w ramy rolnictwa
4.0. W przygotowaniu jest tez
rozsiewacz zaczepiany o tadow-
nosci 5-5,5t, gtdwnie z przezna-
czeniem do wapna. Mamy takze
linie rozrzutnikéw od 6 do 12 t na
jednej osi bqdZ tandemie, z ho-
mologacjq europejska.

Barttomiej Lesniak, dyrektor sprzedazy i marketingu firmy SIPMA.

W gamie produktowej co
roku pojawiajq sie nowe ma-
szyny, np. prasa zmiennokomo-
rowa PZ 2780 Supra czy rozsie-
wacz nawozow Optima. Jaki
jest kierunek ewolucji asorty-
mentu firmy SIPMA?

Wprowadzamy szereg nowo-
sci. Sq to np. kosiarki KD3025
i KD2620 z whasng listwg tngegq,
o szerokosci roboczej 3 1 2,6 m.
Ciekawym produktem jest po-
kazana po raz pierwszy w Ule-
zu prasa zmiennokomorowa PZ
2780 Supra - jesieniq br. poka-
zemy za$ catkowicie zmieniong
prase walcowqg PS 2520 Kronos,
z nowym systemem podbieracza,
sieckacza czy ulozenia walcow.
Kolejng nowoscig bedzie prasa
statokomorowa PS 2320 Fortis
Pro, przewyzszajqca wydajnosciq

vobecne prasy Fortis. Nowe prasy

PZ 2780 Supra, PS 2520 Kronos,
PS 2320 Fortis Pro z serii 2000 to
przyktad inwestycji w nowe tech-
nologie, wydajnosc,
oraz ergonomie pracy, ale nie
tylko. Przy ich konstrukeji wspét-
pracowalismy z renomowanym
biurem projektowym w zakresie
wyglgdu oraz szeroko rozumiane;
wizualizacji, postawilismy na no-

ekonomie

woczesny design.

W tym roku zostanie tez wy-
puszczony najwiekszy w nasze
ofercie rozdrabniacz do bel RB

1850 Kruk, ktéry bedzie sie cho-

rakteryzowat m.in. modutowq
konstrukcjg. Poza Polskg oraz
rynkami europsejskimi, maszyny

tego typu cieszg sie bardzo du-
zym powodzeniem w Ameryce

g mamy do
czynienia ze zdecydowanie inng
strukturq paszy.

gdzie

Potudniowej,



W najblizszych latach na pew-
no bedziemy cheieli rozwijaé
sprzedaz rozrzutnikéw obornika,
juz z homologacjq europejskg,
a takze linie biznesowg waotdw.
Celem jest takze wprowadzanie
nowych produktdw w linii zielon-
kowej. Na sezon 2025 w ofercie
powinna pojawic sie testowana
obecnie prascowijarka, pracu-
jemy tez nad kosiarkq czotowq.
Przygladamy sie takze innym spo-
sobormn zbioru zielonki i w planie
mamy kolejne nowosci,

Prosze powiedzied, ktére ma-
szyny w biezqcym sezonie cie-
szq sie najwigkszym wzieciem
ze strony rolnikew?

Naszym core-biznesem w dal-
szym ciqgu sq prasy statokomo-
rowe oraz owijarki, W dalszej
kolejnosci sq waly, a péznie]
pozostate grupy maszyn. Jesli
chodzi o sprzedaz na poszczegdl-
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nych rynkach, jesteémy bardzo
blisko modelu ,pét na pét” - kraj
vs. eksport. Bardzo mocnq pozy-
cje mamy w takich krajach jak:
Rumunia, Wegry, Butgaria, Cze-
chy czy Stowacja - nasze produkty
bardzo dobrze wpisujq sie w tam-
te rynki, poniewaz oferujq opty-
malng relacje jakosci do ceny,
a przy tym z duzq dostgpnosciq
czescl | dobrze zbudowang siecig
dilerskg. Sq to dla nas jedne z klu-
czowych rynkéw. Szybko rozwija-
my sig w Niemczech i Francji, ale
duzy udziat w sprzedazy osiggo-
my tez w USA, Kanadzie i Ame-
ryce Potudniowej - Paragwaijy,
Urugwaju czy Peru. Sprzedajemy
tez maszyny do Kazachstanu i na
Ukraing. Warto podkredlié, ze
mimo trudnej sytuacji na rynku,
w 2023 r. odnotowujemy duze
wzrosty sprzedazy réwniez w kra-
ju-08-9% w stosunku do pierw-
szego pétrocza 2022 r. A eksport

cheemy dalej rozwijaé, zwhaszeza
do Ameryki tacinskiej, Australii
i krajéw Europy Zachodniej, gdzie
odnotowujemy sprzedaz maszyn
bardziej wydajnych oraz bogato
wyposazonych. Przed nami ry-
suje sie perspektywa ciekawego
projektu we Whoszech, o ktérym
poinfarmujemy w  szczegétach
juz niebawem.

Nowe projekty zapewne po-
zwolg Panstwu jeszcze lepief
wykorzystac mozliwosci pro-
dukcyjne. Jakim zapleczem
na dzien dzisiejszy dysponu-
Jje SIPMA?

Nasza spétka to podstawowy
podmiot w Grupie SIPMA zatrud-
nigjqcej obecnie ok. 500 osdb.
W jej sktad wchodzg takze: SIP-
MOT, czyli nasza spétka produk-
cyjna z Zamoécia, dysponujgca
nowoczesnym zapleczem produk-
cyjnym, szczegdlnie w zakresie

technologii cigcia stali. TRANSIP
- firma transportowo-logistyczna,
R&D Centre Inventor, wykonu-
jqcy dla nas projekty badawcezo-
-rozwojowe, jak réwniez firma
dostarczajqca infrastrukture in-
formatyczng i podmiot udzielajg-
Cy nam pomocy przy organizagji
targow. Jak widaé, Grupa SIPMA
to konglomerat organizacji, kté-
re sq w stosunku do siebie kom-
plementarne biznesowo. Mimo
to w ostatnich 4-5 latach prze-
prowadzili§my szereg inwestydji
w rozwdj naszej infrastruktury
produkeyjnej, ktére pozwalajg
na automatyzacje szeregu pro-
cesow. Kluczowq inwestycjq jest
oczywiscie wybudowana w Lu-
blinie linia KTL, jedna z najno-
woczesnigjszych w Europie, ale
zakupilismy tez szereg robotéw
spawalniczych czy nowoczesnych
laseréw. Poza tym jestesmy jedy-
nym producentem w Polsce, ktory

V-FLEXA

Bez wzgledu na to, jak skomplikowane sg Panstwa
potrzeby, V-FLEXA jest najlepszym sprzymierzerficem
przyczep rolniczych, cystern i rozrzutnikédw. Ten produkt
najnowszej generacji wyposazony jest w technologie VF,
ktora umozliwia transport ciezkich tadunkéw zaréwno w
polu, jak i na drodze przy nizszym cignieniu inflacyjnym.

predkosciach,

BEOOEE bkt-tires.com

V-FLEXA to opona z paskami stalowymi ze wzmocniong
stopka, ktdra zapewnia trwalosé, doskonate wiasciwosci
samoczyszczace i niski opor toczenia nawet przy duzych

V-FLEXA to odpowiedz BKT na transport terenowy i
drogowy z bardzo duzymi tadunkami, zapobiegajacy
Zageszczaniu gleby.

GROWING TOGETHER

europe@hbkt-tires.com
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posiada tak duzq hale wysiewu,
pozwalajgeq nam na testowanie
petnej wydajnosci nie tylko na-
szych rozsiewaczy nawozdw.

Trzeba przy tym podkredlié,
iz dajemy ludziom poczucie
bezpieczenstwa, jedli chodzi
o zatrudnienie i jego stabilnosé,
poziom wynagrodzenia. Jeste-
$my zdrowq organizacjq, ktéra
jest zdolna do tego, zeby fi-
nansowac swoj rozwdj. A dzieki
przeprowadzonym inwestycjom
jestesmy w stanie dobrze badad
i estymowac wydajnosé produk-
cji. Produkujemy efektywnie pod
katem kosztowym, z niewielkimi
stratami materiatowymi, matymi
stratami energii oraz odpowied-
nim  wykorzystaniem kapitatu
ludzkiego. Wychodzimy z zatoze-
nia, ze lepiej szukaé oszczedno-
sci u siebie, niz przerzucad koszt
podwyzek na klienta.

Wspomina Pan o inwesty-
cjach, ale to niejedyne zmia-
ny przeprowadzone ostatnio
w spofce SIPMA...

Na poczatku wazna uwaga:
w ciggu ostatnich kilkunastu mie-
sigcy mocno zmienilismy optyke,
jesli chodzi o rozwdj konkretnych
rynkéw. Rozbudowaliémy dziat
eksportu o osoby wtadajqce wie-
loma jezykami, a w $lad za tym
rozbudowujemy baze partneréw
handlowych. Strukture sprzedazy
wewnetrznej budujemy na mode-
lu w oparciu o regionalnych dy-
rektoréw sprzedazy, ktérzy bedg
jak najblizej dileréw oraz klientéw
koricowych. Inwestujemy takze
w rozwdj dziatu marketingu oraz
promocji produktu - egzemplifika-
cjq tego sq pokazy organizowane
w ramach SIPMA Tour.

Zmieniamy podejscie do mar-
ketingu na takie, ktére bedzie
blizej klienta koricowego, blize]
partnera handlowego, szczegdl
nie na rynku polskim. Przed nami
odwazny ruch, jakim niewgtpliwie
bedzie nasza obecnodé na tar
gach Agritechnica w Hanowerze,
bedzie to dla nas kluczowe wyda-
rzenie w biezqcym roku, jednak
nigjedyne. Przed nami kolejne
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wydarzenia na rodzimym rynku,
takie jok pokazy w ramach SIP-
MA Tour, Dni Otwarte SIPMA czy
planowany Zjozd Dileréw. Pragne
podkresli¢ jednak, ze w obecnym
roku to Agritechnica w Hanowe-
rze bedzie dla nas kluczowym
wydarzeniem. Wierzymy, ze przy-
jeta przez nas strategia przetozy
sie na blizszy kontakt z klientem
koncowym oraz pozwoli na efek-
tywne wykorzystywanie poten-
cjatu rynku rodzimego oraz ryn-
kow zagranicznych.

Wracajge do zmian, stawiamy
na poprawienie poziomu dotar-
cia do klienta koricowego. Mamy
dwa wiasne sklepy firmowe w wo-
jewddztwie lubelskim oraz sieé
40 dileréw w Polsce. Uwazamy,
ze nasza gama produktowa jest
bardzo ciekawa, szczegdlnie dla
dilera niekoncernowego. Jeste-
$my w pewnym stopniu benefi-
cjentem przetasowan na rynku
ciggnikéw, oferujge maszyny z za-
pewnieniem, ze klient dostanie je
w terminie, w akceptowalne] dla
niego cenie, po czym uzyska taki
poziom wsparcia, ktéry zapewni
mu efektywne i bezpieczne uzyt-
kowanie. Jestesmy otwarci na
wspdtprace z takimi partnerami,
ktérzy zaangazujq sie w sprzedaz
produktow marki SIPMA.

Jak w Pana opinii moze wy-
glgdac¢ rynek maszyn roini-
czych w drugiej potowie 2023r.
i w roku 2024? W jakim stop-
niu spodziewane spowolnienie
na rynku polskim moze zostaé
»Zbuforowane” przez sprze-
daz eksportowg?

W skali catego roku trudno
oczekiwac wzrostow  sprzedazy
maszyn. Patrzqc zas po naszej
branzy mozna oczekiwad, ze rok
2024 bedzie trudny. Szczegdlnie
cigzki moze by¢ dla dileréw marek
Premiumn. W takim scenariuszu
jest to szansa dla firm takich jak
SIPMA, ktéra moze zaoferowaé
produkty o tozsamym poziomie
jakosciowym, ale w przystepnych
warunkach cenowych.

Dzigkujemy za rozmowe.

0 Polboto Agrihandler

Firmy potqgczyly sity

Na rynku maszyn rolniczych w potudniowo-
zachodniej czesci kraju pojawit sie nowy gracz.

Jest nim powotana z poczgtkiem czerwca br.

spétka Polboto Agrihandler, powstata po zakupie
przez Agrihandler firmy Polboto. Przedsiebiorstwo

z siedzibq w Udaninie na Dolnym Slasku
koncentruje swojq dziatalno$é na terenie
wojewodztw: dolnoslgskiego, opolskiego i $lgskiego.

ecyzja o powotaniu do
zycia nowej firmy zosta-
ta ogtoszona podczas

konferencji prasowe] pierwszego
dnia targéw Opolagra. - Polbo-
to to dziatajacy od ponad 20 lat
i uznany diler na Dolnym Slgsku,
do niedawna zwigzany z markq
John Deere. To firma z bardzo
dobrg
rynku, bardzo dobrym serwisem,
Na tym terenie zas firma Agri-
handler do tej pory prowadzita
sprzedaz bezposredniq za po-
Srednictwem handlowedw. Zakup
Polboto to kolejny etap, dzieki
ktéremu chcemy wzmocnic na-
s2q obecnosc w tej czesei kraju.
Jestesmy przekonani, Ze polg-
czenie tradycgji i renomy na tym
terenie firmy Polboto z naszym

rozpoznawalnosciq  na

doswiadczeniem pozwoli istotnie
zwiekszyc skale naszego dziata-
nia na tym terenie - Polboto Agri-

handler staje sie bowiem jednym
z najwigkszych dilerow maszyn
rolniczych - wyjaénia Aleksander
Muss, dyrektor handlowy w firmie
Polboto Agrihandler. Dodaje przy
tym, iz spétka Agrihandler nadal
bedzie zajmowad sie dystrybucjq
produktéw na terenie catego kra-
ju. = Tendencja na rynku maszyn
rolniczych jest taka, ze nastepuje
konsolidacja w kierunku duzych
dilerow swiadczqcych jeszcze lep-
sze ustugi dla klienta koricowego.
A roszady przeprowadzone przez
marke John Deere w organizacji
sieci dilerskiej w Polsce spowodo-
waly, Ze z naszej oferty produkto-
wej wypadly ciqgniki. Traktor jest
markq wiodgcq, a ten brak roz-
wigzujemy poprzez pofgczenie ze
spotkq Agrihandler - komentuje
Adam Warchat, regionalny kie-
rownik sprzedazy w firmie Polbo-
to Agrihandler.



