H sIPMA

Na przekoér trudnosciom

W tym roku w firmie SIPMA doszto do zmian
kadrowych. Od trzech miesiecy nowym dyrektorem
ds. sprzedazy i marketingu jest Michat Dejneka,

z ktérym rozmawialismy podczas majowych targéw
Zielone Agro Show w Utezu na temat panujqcej
sytuacji rynkowej, a takze o planowanych dalszych
dziataniach producenta z Lublina.

Nie jest Pan osobg anonimo-
wq w branzy, jednak we weze-
sniejszych miejscach pracy nie
miat Pan bezposredniej stycz-
nosci z dziataniami sprzeda-
Zowymi krajowego producen-
ta maszyn...

Pierwsze trzy miesiqce pracy
sq dla mnie wdrozeniem w dzia-
talnosé firmy. Pracowatem weze-
éniej dla koncernéw wioskich,
amerykanskich, dla firmy Wanic-
ki, poruszatem sie w troche innym
segmencie maszyn - gtéwnie cig-
gnikach, poza tym koncentrujgc
sie na dziataniach posprzedazo-
wych. Tutaj mamy inny segment
maszyn, inne podejscie do bizne-
su, sami ksztattujemy caty proces
produkeyjny i sprzedozowy. Spét-
ka SIPMA jest mocno rozbudo-
wana, mamy wiele dziatdw, wigc
musi ming¢ troche czasu aby sie
z tym wszystkim zapoznad.

Od pewnego czasu firma SIP-
MA zapowiada chec wejscia
w segment maszyn premium -
np. w odniesieniu do pras zwi-
Jajgcych. Na jakim etapie sq
obecnie te zamierzenia?

Potrzeby rynku sq obecnie skie-

rowane na rozwigzania rolnictwa

Ostatnio producenci borykajg
sie z problemami w zapewnianiu

plynnosci dostaw swoich ma-
szyn. Jak sobie z tym radzicie?

Polityka sprzedazowa spdtki
SIPMA opiera sie na tym, aby
caly czas utrzymywaé optymal-
ny stan magazynowy. W efekcie
nasz klient nie musi - jok to jest
u innych producentdw - czekad
miesigcami na dostawe zamd-
wionego sprzetu. Staramy sie,
by oferowane maszyny byty u di-
leréw dostepne od reki i bardzo
czesto tak wiasnie jest.

Na koniec prosze powie-
dziec, jak te rozmaite czynniki
zewnetrzne wplywajg na Pan-
stwa biznes i osiggniecia sprze-
dazowe?

Podobnie jak u innych, odczu-
lismy zmieniajgcq sie sytuacje
ekanomiczng oraz geopolityczng
w faricuchu dostaw itd. Z jednej
strony wplyneto to na wyniki fi-
nansowe, ale rowniez mozliwo-
ci zakupowe naszych klientdw.
Staramy sie wigc podchodzié do
kazdego klienta indywidualnie,
rozumiemy, ze jest wysokja infla-
cja, ceny nawozow i, paliw poszly
w gére. Trudno powiedzieé, jak
sytuacja sie zmieni w najbliz-
szym czasie. Obserwujemy rynek
i aktywnie reagujemy na zmiany.
W przypadku stali jeszcze nie-
dawno ceny windowaly w gore,
teraz sytuacja sie odwraca. Nie
wiemy, jok dtugo to potrwa, a ma
to przeciez wplyw na polityke
cenowq producentdw i dystrybu-
toréw maszyn. Czesto podejmo-
wane sq przez to nieprzewidzio-
ne ruchy cenowe. A tymczasem

w spotce SIPMA, w tym roku byta
tylko jedna podwyzka. Staramy
sig zapewnic¢ wiekszq stabilnosé
wobec naszych dostawedw, utrzy-
mujemy warunki przedstawione

w zamowieniach przedsezono-
wych i wziglismy ryzyko cenowe
na siebie.

Dziekujemy za rozmowe.

. Z SIPMA

| NOWOCZESNE MASZYNY ROLNICZE DLA TWOJEGO GOSPODARSTWA

OWIJARKA SZEREGOWA
SIPMA OG 9750 LENA
stuzaca do owijania clagtego
bel okraglych craz
prostopadtosciennych

PRASA ZWIJAJACA

SIPMA PS 1225 FORTIS
bogato wyposazony maodel
statokomorowe] prasy zwijajacej,
spetniajacy oczekiwania najbardziej
wymagajgcych klientow
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