Wydanie specjalne

il sIPMA

Krajowy lider na rynku

pras i owijarek

Firma SIPMA z Lublina jest znanym i cenionym
polskim producentem maszyn rolniczych.
Wykorzystuje najnowsze technologie i metody
zarzqdzania, a jej produkty zdobywajq liczne
nagrody i wyréznienia na branzowych targach.
Szczegdlnie dobrze radzi sobie na rynku pras
zwijajgcych i owijarek - o czym modwi Jarostaw
Indulski, dyrektor sprzedazy i marketingu
firmy SIPMA, ktéry w rozmowie z Grzegorzem
Antosikiem definiuje ten segment rynku,
udziat czotowych marek, w tym SIPMY, a takze
biezqcg i prognozowang sytuacje rynkowq.

Wedtug publikowanych przez
nas danych pochodzqcych z
ARIMR, marka SIPMA jest w
Scistej czotowece marek na ryn-
ku pras zwijajgcych w Polsce.
Z informacji tych wynika, ze
szczegolnie dobrze sprzedajq
sie Panstwa prasy statokomo-
rowe. Prosze powiedziec, ktore
maszyny w biezgcym sezonie
cieszq sie najwiekszym wzie-
ciem ze strony rolnikow?

SIPMA postrzegana jest gtow-
nie jako producent pras i owija-
rek. Wedtug naszej analizy rynku,
w pierwszej z tych grup, wsréd
licznej grupy producentéw je-
stesmy liderem, z szacowanym
udziatem okoto 15%. Tuz za nami
rosnie nam powazny konkurent
na rynku polskim, firma McHale
z udziatem ponad 13%. Mamy
jednak réznych odbiorcéw nao-
szych maszyn. SIPMA w tej chwili
kréluje w segmencie pras klasy
ekonomicznej i $redniej, podczas
gdy ta irlandzka marka w seg-
mencie premium.

Na rynku mozemy wyréznié¢ 3
zasadnicze klasy maszyn, prze-
znaczone dla réznych odbiorcéw:
klase ekonomicznq, $rednig oraz
premium. Klasa pras ekonomicz-
nych obejmuje gospodarstwa do
30 ha, ze zbiorem do 1000 balo-
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téw rocznie. Nasz udziat wynosi
tutaj ponad 50%. Chtonnos¢ ryn-
ku w tym segmencie szacujemy
na ok. 900 - 1000 szt./rok, a w
ofercie dostepne sq réwniez pro-
dukty takich producentéw jak:
Metal Fach, Feraboli czy bliznio-
cze Maschio Gaspardo.
Nastepnie jest klasa $rednia
pras dla bardziej wymagajgcych
klientéw. Jest najbardziej stabil-
na na rynku, cieszy sie powodze-
niem w gospodarstwach od 30
do 70 ha, gdzie zbiera sie juz do
3000 bel rocznie. Szacowana
chtonnosc¢ tego rynku jest mniej-
sza i wynosi ok. 600 szt./rok.
Tutaj SIPMA oferuje 2 modele:
prase statokomorowq SIPMA PS
1315 Huzar i nowq tancuchowo-
-walcowq prase SIPMA PS 1225
Fortis, ktdra uzyskuje coraz
wieksze udziaty w rynku. W tym
segmencie systematycznie zdo-
bywamy rynek i przyrosty mamy
coraz wieksze - obecnie udziat
wynosi ok. 6%. Nasi gtéwni kon-
kurenci to: New Holland, Unia,
Case IH czy Metal-Fach. Zwigk-
szenie naszego udziatu w rynku
ograniczajq gtéwnie mozliwosci
produkcyjne oraz dostepnosc
podzespotéw. Na poczqgtku pro-
dukowalismy kilkadziesigt sztuk
rocznie, teraz zapotrzebowanie

Jarostaw Indulski, dyrektor sprzedazy
i marketingu firmy SIPMA.

wzrosto kilkukrotnie i widzimy,
Ze bedzie ono rosto. Chcemy wy-
posrodkowaé produkcje maszyn
klasy ekonomicznej i $redniej,
tak aby zaspokoi¢ zapotrze-
bowanie wszystkich klientéw,
ktérzy oczekujg ponadto odpo-
wiedniego balansu pomiedzy
cenq a jakosciq. Maszyny zagra-
nicznych producentéw w tych
klasach czesto nie zmieniajq sie
na przestrzeni lat, gdyz kazda
wieksza modernizacja lub do-
posazenie sprzetu skutkowato-
by natychmiastowym wzrostem
ceny. Zwigkszenie réznicy w ce-
nie spowoduje zwrot klientéw na
produkty krajowe, ktére czesto
pod wzgledem funkcjonalnosci
i wydajnosci sq poréwnywalne
z zachodnim sprzetem, a przy
tym sg tansze i majq szybszy
serwis i wiekszq dostepnosc tan-
szych czesci zamiennych.

W klasie premium klient jest
najbardziej wymagajacy, a kon-
kurencja najwieksza. Gospodar-

stwa dysponujgce urzqdzeniami
tej klasy sq powyzej 70 ha, cze-
sto stosujq je tez firmy ustugowe,
a iloéé wykonywanych bel wynosi
od 3000 do nawet 7000 sztuk
rocznie. sprzedazy
maszyn klasy premium jest réw-
niez najwieksza, szacujemy, ze
wynosi ok. 1300 szt. rocznie. Tu-
taj walczg najwigksi producenci
tacy jak: McHale, Krone, Case
IH, Kuhn, Massey Ferguson, New
Holland, John Deere. Dotqczajq
do nich réwniez polscy produ-
cenci, czyli SIPMA i Unia. Stabym
graczom ciezko wbic sie w ten
segment. SIPMA w tej katego-
rii maszyn widzi duzy potencjat,
dlatego systematycznie prowadzi
badania testowe i chce takze tu-
taj zwiekszy¢ swdj udziat w rynku.
Obecnie opracowujemy nowaq,
zaawansowanq technicznie prase
zmienno-komorowq przeznaczo-
nqg dla duzych gospodarstw oraz
firm ustugowych. Jednoczesnie
duzym modyfikacjom poddajemy
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obecnie produkowane modele
pras, ktére po licznych zmianach
konstrukcyjnych, funkcjonalnych
i wydajnosciowych  otrzymajg
nowe rozwigzania w obrebie tak
kluczowych elementéw jak pod-
bieracz, sterowanie elektroniczne
czy napedy. Doposazamy ma-
szyny w niezbedne rozwigzania
takie jak np. uchylng podtoge itp.
Prowadzone badania wygladajq
obiecujgco. Tymi zmianami chce-
my walczy¢ wtasnie w segmencie
Premium. W naszej ocenie obec-
nie najwiekszy udziat w tym seg-
mencie rynku wynoszqcy ok. 30%
ma McHale. Sprzedaz ich flago-
wego modelu z serii F5000 ma
18% udziat rynku, zas zmienno-
komorowego modelu V660 10%
udziatu. Wyniki te robig wrazenie.

Jakimi argumentami prze-
konujecie Panstwo klientow do
tych maszyn? W czym, w Pana
opinii, sq lepsze od konkurenciji?

Nasze prasy cieszq sie tak
duzqg popularnosciq ze wzgledu
na doskonaty stosunek jakosci
i waloréw funkcjonalnych do
ceny. SIPMA jednak nie konkuru-
je cenq. Firma stawia na jakosé
stosowanych podzespotdw, nieza-
wodnosé, walory uzytkowe ofero-
wanych maszyn i sprawny serwis.
Miedzy innymi nasz szybki serwis
i petna dostepnos¢ do oryginal-
nych czesci zamiennych stanowiq
tak wazng zalete naszych pro-
duktéw. Nigdy nie zostawiamy
rolnikéw z brakiem czesci, dlate-
go nasi klienci ufajg nam.

Pozycje czotowego gracza na
rynku macie Panstwo w zakre-
sie owijarek. Co lezy u podstaw
tego sukcesu?

Jestesmy dumni, ze w owi-
jarkach co druga maszyna na
rynku to SIPMA i ze oferujemy
peten wybdr rozwigzan. Nasze
portfolio zawiera modele od
najprostszych po najbardziej za-
awansowane owijarki rotacyjne
i szeregowe. Mamy peten asor-
tyment wyposazenia na kazde
warunki pracy. Nasze owijarki
cechuje wysoka jako$¢ i atrakeyj-

ne ceny. Zapotrzebowanie rynku
na owijarki wedtug szacunkéw
SIPMA wynosi obecnie ok. 2500
szt./rok, z tego 500 sztuk to mo-
dele samozatadowcze. SIPMA
ma w ofercie takze prasy silosu-
jace, ktére konkurujg z produk-
tami niemieckiego producenta
Budissa Bagger. Produkt polski
tez jest bardzo dobry, zaawanso-
wany technicznie, a do tego ma
konkurencyjng cene.

Jak generalnie  wyglqda
sprzedaz maszyn SIPMA w po-
réwnaniu do zesztego sezonu?

Ubiegty rok byt dobry, chociaz
rynek w drugim kwartale prze-
straszyt sie pandemii. Ten rok
tez bedzie udany. Szacowany
wzrost sprzedazy rok do roku wy-
nosi obecnie ok. 10%. Dynamika
byta wieksza na poczgtku 2021
r, W miesigcach marzec - maj
nawet 30%, obecnie mamy juz
pewnq stabilizacje. Ze wzgledu
na niskie oprocentowanie lokat
bankowych oraz rosngeq inflacje,
rolnicy wolg lokowaé pienigdze
w maszyny.

Jaka jest skala podwyzek cen
maszyn w roku biezgcym?

Na rynku mozna zaobserwo-
waé trudnosci w pozyskaniu sto-
li, podzespotéw elektronicznych

i hydraulicznych, a dostepne
materiaty sg duzo drozsze niz
rok wczesniej, co wptywa bezpo-
$rednio na koszty produkgji ma-
szyn. Dzieki naszej wewnetrznej
polityce, licznym profesjonalnym
analizom oraz dgzeniu do zapew-
nienia stabilnosci w obrocie han-
dlowym z naszymi klientami SIP-
MA stara sie podnosi¢ ceny tylko
raz do roku. W tym roku byto to
wzrost zaledwie kilkuprocentowy,
a u konkurencji zdarzato sie, ze
co miesiqc pojawiat sie nowy cen-
nik, a wzrosty cen dochodzity do
30%. Czesc¢ wzrostéw cenowych
wzielismy tez na siebie. Ponadto
aktualnie ktadziemy duzy nacisk
na zamoéwienia przedsezono-
we. Produkowanie maszyn pod
zamédwienie klientéw/dileréw
zdecydowanie ogranicza koszty,
a utrzymywanie duzych stanéw
magazynowych generuje dodat-
kowe, wysokie koszty.

Jak w Pana opinii moze wy-
gladac rynek na te maszyny w
2022 r?

Trudno okresli¢ sprzedaz na
przyszty rok. Segment ekonomicz-
ny zaczyna sie kurczy¢, a polscy
rolnicy coraz czesciej wybierajq
bardziej zaawansowane
wigzania. Widzimy za to szybki
rozwdj rynkéw wschodnich. Aktu-
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alna chtonno$é rynku pras utrzy-
ma sie na podobnym poziomie,
zmieniq sie natomiast proporcje
w poszczegdlnych segmentach
maszyn. Nalezy réwniez mieé na
uwadze, ze maszyny klasy pre-
mium nie bedqg sie sprzedawad
w coraz wiekszych ilosciach, po-
niewaz zastosowane rozwigzania
techniczne i konstrukcyjne spra-
wiqjq, Zze sq one coraz bardziej
wydajne. Rosnie réwniez rynek
przyczep samozbierajgcych, ktd-
re wykonujg zadania szybciej,
sprawniej i taniej, przy zaanga-
zowaniu mniejszych nakfaddw
pracy. SIPMA niestety na chwi-
le obecng nie ma ich w swojej
ofercie. Ten rynek jest gtéwnie
zdominowany przez jednego
producenta, z ktérym aktualnie
ciezko jest konkurowaé zardw-
no pod wzgledem cenowym,
jak i konstrukcyjno-technicznym.
Producent posiada bardzo duze
doswiadczenie, ktére czyni go
liderem w tym segmencie. My
oczywiscie nie sktadamy rekawic
i bacznie obserwujemy ten rynek,
analizujgc  mozliwosé  wykorzy-
stania naszych dotychczasowych
doswiadczer do skonstruowania
zaawansowanych  technicznie
przyczep samozbierajgcych.

Dziekujemy za rozmowe
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